赛格假日广场二期项目销售代理项目
意向供应商登记及报价表
	意向供应商登记

	类别
	填写内容说明

	1
	公司简介
	包含且不限于：
1) 公司名称
2) 成立时间
3) 注册资本
4) 企业资质
5) 联系人及电话
…

	2
	业务范围
	请填写公司业务所涉及的范围。

	3
	公司优势
	描述供应方竞标本项目的优势。（如拟投入的团队人员数量等）


	4
	相关案例介绍
	已完成类似案例的摘要列表，包括相关项目完成的时间、地点、数量等信息。

	5
	备注
	其他供应商需要说明情况。




报价一览表
	项目名称
	赛格假日广场二期项目销售代理询价服务项目

	供应商全称
	

	报价（含税）
	类目
	报价（含驻场策划销售服务及二三级联动转介销售服务）

	
	赛格假日广场二期项目
	公寓
	销售代理费率：  %

	
	
	商铺
	销售代理费率：  %

	
	
	车位
	     元/个


[bookmark: _GoBack]注：如有补充，可单独附件

供应商名称：                   （盖章）
日期：____年____月____日
备注：本次所询价的赛格假日广场二期项目销售代理服务项目，费用包括但不限于：
1、 驻场销售服务，组建销售团队及现场销售管理，开展目标房源的销售，组织潜在客户看房、认购、签约等，督促购房客户交纳购房款，协助客户在签约时办理贷款相关手续；
2、 项目营销策略及思路的制定，营销方案的策划及实施，销售价格策略的制定，协助配合项目广告推广及组织营销活动；
3、 针对商品房买卖合同网签备案、购房客户银行按揭等事项提供专业咨询及配合服务；
4、 客户管理，现场客户的接待、跟进、谈判，协助客户完成购房合同签订及合同管理，客户后期维护等工作；
5、 市场调研工作，提供房地产市场的政策调研分析、市场跟踪调查分析等工作；
6、 利用自身具有的新媒体资源进行项目的视频拍摄、直播安排等推广宣传工作。
7、 外场客户资源工作：提供本项目外围市场拓客服务，组织和拓展包括但不限于外围三级市场中介客户资源，起到增加项目客量促进成交的作用。
